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Nuovo strumento di sostegno per le Pmi

NAPOLI. La necessita di sostenere e
promuovere politiche di sviluppo
commerciale per le attivita produtti-
ve delle piccole e medie imprese del-
la Campania ¢ il problema che han-
no affrontato i dottori commercialisti
dell’ Ordine professionale napoletano
che guarda alle attivita messe in
campo in regioni molto sensibili ai
problemi del tessuto produttivo co-
stituito dalle pmi. Le regioni piu vir-
tuose e organizzate, infatti, utilizzano
agevolazioni finanziarie e fondi co-
munitari, deliberando bandi con mo-
dalita snelle, efficaci e trasparenti. In
alcuni casi, collegandosi semplice-
mente ad un sito internet, le aziende
possono inoltrare domanda e riceve-
re contributi a fondo perduto per ef-
fettuare analisi e ricerche di merca-
to; per ottenere assistenza legale,

L’incontro per le Pmi nella sede dell'Ordine dei dottori commercialisti di Napoli

contrattuale e fiscale; per la redazio-
ne di studi di fattibilitd; o anche per
la partecipazioni a fiere e incontri
commerciali. E tali contributi, per di
piv, sono erogati a “sportello” e non a
“bando di gara-concorso”, pertanto,
vengono stanziati a tutti irichieden-
ti, fino ad esaurimento fondi, nel ri-
spetto dei requisiti essenziali. Sen'e
parlato durante il convegno “Scambi
Commerciali delle Pmi in Germania”,
tenutosi ieri nella sede dell'Odc di
Napoli. «Tutto il tessuto produttivo
delle piccole e medie imprese cam-
pane che produce beni, necessita di
supporto e consulenza per lo svilup-
po commerciale - ha spiegato Claudio
Calastri, presidente della commis-
sione di studio Sviluppo Commer-
ciale delle Attivita Produttive del-
I'Ordine dei Dottori Commercialisti -

Parliamo di tutto il tessuto d'impresa
che possiamo quantificare in oltre
B0mila aziende campane che hanno
la necessita di sviluppare la propria
attivita commerciale, perche non tut-
te conoscono strumenti e modalita.
E quindi necessario che questa com-
missione di studio dell'Odg formi i
commercialisti e |'attivita d'impresa,
affinché si sviluppi con successo in
un mercato globale e fortemente
competitivo come ['attuale, che vive
tra l'altro una profonda crisi recessi-
var. Lo sviluppo del mercato € di vi-
tale importanza in un mercato glo-
balizzato e competitivo che richiede
alle aziende di rinnovare 1 processi
commerciali e a fronteggiare sia la
scarsa disponibilita di tempo del per-
sonale aziendale, sia la consuetudi-
ne a preferire metodi consolidati ne-
gli anni. L'Ordine dei dottori com-
mercialisti ha, quindi, istituito la spe-
cifica commissione di studio “Svi-
luppo Commertciale delle Attivita Pro-
duttive”, con lo scopo di: agevolare
la nascita di accordi commerciali fra
le aziende e partner commerciali, sia
in ambito locale che internazionale;
trattare gli aspetti interdisciplinari
della vendita e dello sviluppo com-
merciale, legale, contrattuale, fisca-
le, del credito; analizzare le reali esi-
genze delle aziende per individuare
modelli di sviluppo, sia tradizionali
che innovativi, proponendosi come
interpreti e mediatori con le istitu-
zioni. rb
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